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المملكة العربية السعودية – الرياض   

Saud.kuhail@gmail.com 

(+966)  502 55  99  33 

1983 
 

 حيل ــعد كــود بن ســـــسع 

 والتسويق  إدارة تطوير الأعمال  
 

 از ــــــــــــــــجيــالإ

ي والنجاح مع أكثر من 
ي حلول   عامًا 17مدير تطوير الأعمال لديه الدافع الذات 

 
ة ف  الجديدة وإدارة الأعمال يع وتطوير الأعمالالبمن الخثر

 .معرفة رائعة بالتسويق والخدمات ذات القيمة المضافة  والمشاري    ع،
 

ة العملية  الخبر

كة الباحث ال ➢ ف_ ذكي للخدمات العقاريةشر  2023-09 -  2023-03 الرياض ب بيعاتالمو   عملياتال عام مشر

اتيجياتوضع الخطط وال  •  .  والدراج وتوجيه الأقسام بتنفيذها  مبيعاتللعمليات وا التنفيذية ل دارة ال مع   سث 

اف على آداءهمفريق المبيعات وتوجيههم وال متابعة  •  .  شر

اف على فريق إدراج العقارات وتوجيههم. ال  •  شر

 التسويق والربط بينه وبي   فريق إدراج العقارات. متابعة فريق  •

 تفاقيات معهم. العقود وال  وتوقيععرض خدماتنا عليهم  و كبار المطورين العقاريي   جتماع مع  ال  •

 

كة  ➢  2023 -  2018 الرياض،  - تسويقالمدير _   بوان الخليج للخدمات العقاريةشر

اتيجيات التسويقو  •  . ومتابعتها  ضع خطط واسث 

اف عليه   • ها توجيه الفريق والشر  الصحيح. بالشكل والتأكد من خط سث 

 . تفاقيات معهموتوقيع العقود وال   لدعم جلب العقاراتالجتماع مع كبار المطورين العقاريي    •

 

 2018 -  2010 الرياض،  -  عمالال مدير تطوير    _ مؤسسة سهام الصحراء  ➢

كة بنسبة  التفاوض وتنفيذ العديد من المشاري    ع  •  ٪. 30بقيمة تزيد عن نصف مليار ريال سعودي ، ورفع مبيعات الشر

حات   والخدمات اللوجستية وادارة المشاري    ع والمبيعات تسويق الالتعاون مع إدارات  •  مفاهيم تنافسية. و على إنشاء مقث 

كاء والحفاظ عل   معبناء علاقات مع جهات الاتصال الرئيسية   • كات الاستشارية والشر من أجل الوصول إلى فرص  يها  العملاء المحتملي   والشر

 جديدة. 

 إلى زيادة فرص العمل. البحث عن عملاء محتملي   جدد وتحويلهم  •

ي ذلك الرؤساء التنفيذيي   والمدراء الماليي   وكبار المسؤولي   التنفيذيي   أو نواب  •
 . (الرؤساءتطوير العلاقات مع كبار صانعي القرار )بما ف 

اتيجيات التفاوض   • كاء وأهدافهم.  والفرصتطوير اسث   من خلال دراسة المخاطر والمكانات وكذلك تقدير احتياجات الشر

اتيجيات   المدير العام لتطوير عملت بشكل وثيق مع   • ي المملكة العربية السعودية  اسث 
كات العالمية وتمثيلها ف  اكتساب  و   استقطاب الشر

 العملاء للحصول على الحد الأقصى من حجم المبيعات والربحية. 

اتيجيات التسويق الرئيسية ل • اف عليها لتحديد اسث   المبيعات.  لتنميةكتساب عملاء جدد تطوير مهام التسويق والشر
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كة لضمان ال ال مساعدين من ال 2 تدريب • ة توسع الشر كة. هتمام بالتفاصيل والداريي   خلال فث  ام بسياسة الشر  لث  

 الحفاظ على أقصى درجات الشية عند التعامل مع الموضوعات الحساسة.  •

اتيجيات مبتكرة   •  الربحية على المدى الطويل. المبيعات و لتحقيق أهداف التسويق وتعزيز  همنسق و اسث 

كة وتحسي   أرباح المحصلة النهائية.  لجلب  ذات القيمه العاليةتحديد ومتابعة الفرص التجارية   •  إيرادات جديدة للشر

 إجراء بحث للكشف عن المجالات والأسواق والصناعات المستهدفة المحتملة.  •

 

كة  ➢  2010-8200الرياض،   - سيارات لكزس صي مبيعاتائاخص _ عبد اللطيف جميل )لكزس( شر

ه وطرح المعلومات الكافيه جديدة  بيع فرص جلب و العملاء  واستقبال علاقات  التطوير  •  الخاصة.  المتمث  

 . المبيعاتمو نفرص لتكرار عمليات البيع لهم لزيادة تعزيز وتقوية العلاقات مع العملاء الحاليي     •

ام بتوقيت التسليممتابعة الدارة والتنسيق مع المستودعات لل  • كة والعلامة التجارية. ظة على سمعة والمحاف لث    الشر

ح التفاصيل الدقيقة.  •  تسليم العملاء السيارات وشر

ي تطوير خطة  المشاركة •
 . للموزعي   للمنطقة المعينة، مراقبة التقدم ونشاط المبيعات  البيع ف 

 

كة  ➢  0820-6200الرياض،  -مسؤول علاقات ضيوف لكزس_   عبد اللطيف جميل )لكزس( شر

اف على  • كةبهم  ئوارضا وابتكار الحلول المناسبة للعملاء مشاكل عملاء الصيانة الشر  . موازنتها مع سياسة الشر

 . وملاحظاتهم والتأكد من مشاكل العملاء  عمال الصيانةأوالتدقيق على متابعة المهندسي   بمركز الصيانة  •

 ومتابعتها والحرص على عدم تكرار المشاكل. ة التنفيذية  ار ددارة المركز وال ل لمشاكل العملاء تقارير اللازمة  رفع ال  •

 

 التعليم

   الجامعة العربية المفتوحة  -

 إدارة  تخصص ، الرياضب   

 العمال ،    
ً
 .حاليا

ية  - ز  ساعة.  50دورة اللغة الإنجلب 

 

 الدورات

 .ساعات 3 المخاطر إدارة -

ز  –سلسلة السكرتارية التنفيذيه       تمب 

 ساعه. 20 بأدائك  

اتيجية العمالاستدامة  -  . ساعات3 اسبر

 اديوس. ــــــبرنامج أم  -

ك  -  م2020/ 06، هساع15مدير عقار مشبر

 م2020/ 07، ساعات7 الوساطه العقارية -

 م 2020/ 07، ساعه15ادارة المرافقأساسيات  -

-  . ي
ونز  التسويق العقاري الإلكبر

 التسويق العقاري.  -

 ةضافيلإمهارات اال

يةاللغة  ،العربية الم اللغة - ز  . متوسط  الإنجلب 

 (. وورد إكسل، بوينت،  باور) أوفيس مايكروسوفت -

 . الذكية والتكنولوجيا الويب -

 بناء العلاقات العامة.  -

ي  التواصلفن  -  . والشفوي  الكتانر

 . الوقت إدارة -

 . فريق الواحد بروح ال العمل الجماعي  -

 . العملاء  اكتساب -
 . الاجتماعي  التواصل وسائل -

 

 

 


